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Notfallordner: Dasist zu tun,
wenn der Praxisinhaber stirbt

Treffen Praxisinhaber keine
Vorsorge, um geschaftliche
Dinge nach dem Tod zu
regeln, kbnnen Erben und
Familie in die Bredouille
kommen.

VON MICHAEL SUDAHL

NEU-ISENBURG. Das Unmogliche ist
vor vier Jahren bei einem Arzte-Kon-
gress in Agypten passiert: Inmitten
seiner Kollegen erleidet ein deutscher
Kollege einen Herzinfarkt und stirbt
am Check-in am Flughafen. Der ver-
storbene Orthopéde hinterlésst eine
Frau und vier schulpflichtige Kinder.

Zum menschlichen Drama kommt
in solchen Fillen oft ein zweites: Die
Witwe ist zahlungsunfihig - trotz ge-
niigend Geld auf dem Konto. Was
fehlt, sind passende (Bank-)Vollmach-
ten. Freiberufler und Praxisinhaber
hinterlassen oft ein berufliches Cha-
os, wenn sie verungliicken oder
schwer erkranken.

In Industrieunternehmen gibt es
fiir diese Fille einen Notfallordner.
Den sollten auch Arzte anlegen. Darin
liegen Vollmachten und Verfiigungen.
Diese regeln, wer iiber welche Bank-
konten verfiigt bis hin zu wann etwa
eine Beatmungsmaschine abgestellt
wird. Liegen dann noch Ehevertrag
sowie das Testament im Ordner, kon-
nen Erben schnell ermittelt werden
und sind handlungsfahig.

Unternehmer-Vollmacht ist Pflicht
Eine Unternehmer-Vollmacht ist fir
niedergelassene Arzte Pflicht. Diese
ermichtigt Ehepartner oder Nach-
kommen, einen Stellvertreter fiir die
Praxis einzusetzen, wenn der Medizi-
ner beispielsweise nach einem Unfall
im Koma liegt und auf unbestimmte
Zeit ausfillt. So laufen die Geschifte
weiter und die Existenz ist gesichert.
Sinnvoll ist auch eine Telefonliste
mit Nummern wichtiger Dienstleis-
ter, des Versorgungswerkes und der
Kammer. Auch Kredite, Leasingver-
tridge, Versicherungen, Jahresab-
schlitsse und Privatdarlehen sollten
kopiert im Notfallordner liegen.
»Schlussendlich sind Listen mit Pass-
wortern, PIN-Nummern, Bank-
schliefifdcher sowie Grundstiicke mit

Checkliste fiir den
Notfallordner

Personliche Informationen
Testament & Bestattungs-
verfligung
Vorsorgevollmacht &
Betreuungsverfiigung
Patientenverfiigung &
Sorgerechtsverfiigung
Krankenakten & Organ-
und Gewebespende

Finanzen
Kontovollmacht & Finanzen
Private Vorsorge &
Absicherungen
Versorgungswerk & Rente

Praxis und Vertrage
Praxis-/Vorsorgevollmacht
(inkl. Paxisverfiigung)
Aufbewahrung wichtiger
Passworter
Vertrage, Abos & Mitgliedschaf-
ten in Verbanden etc.
Immobilienverzeichnis
Vertretungsplan -
Handlungsbevollméchtigte
Mitarbeiterverzeichnis &
Mitarbeiteraufgaben
Erbregelung &
Nachfolgeregelung
Leasing- & Mietvertrage
Mitgliedschaft Kammer

Fiir den Notfall
Ansprechpartner im Notfall
Kontaktdaten von Angehdrigen
Dienstleister im Notfall
(Steuerberater, Anwalt)
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Strukturierte Informationen fiir den Ernstfall: Ein Notfallordner kann Angehori-
gen dabei helfen, nétiges zu regeln. © DREADLOCK / FOTOLIA.COM

Grundbuchausziigen hilfreich, um die
Notsituation ohne wirtschaftlichen
Schaden zu iiberstehen®, verdeutlicht
Markus Sobau, Erbschaftsplaner und
Generationenberater mit IHK-Zerti-
fikat.

Doch die Realitét sieht anders aus:
Viele Arzte sammeln Notfalldoku-
mente erst, wenn die Nachfolge an-
steht, sagt Sobau. Der Mannheimer
berit seit Jahren Mediziner und be-
obachtet, dass 90 Prozent der nieder-
gelassenen Arzte bis dahin keinerlei
Vorsorge treffen. Meist fehlt das Be-
wusstsein fiir die eigene Endlichkeit:
,Die Praxisinhaber setzen sich nicht
damit auseinander und ahnen nicht,
was sie damit anrichten®, verdeutlicht
der Finanzwirt.

Besonders verheerend wirkt sich
die versdumte Vorsorge auf Gemein-
schaftspraxen aus. Etliche firmieren
als Gesellschaft des biirgerlichen
Rechts (GbR). Fehlt im GbR-Vertrag
allerdings der Zusatz ,,Beim Tod eines
Gesellschafters gehen dessen Anteile
an die Erben iiber” - erlischt die Ge-
sellschaft mit dem Tod eines Partners.
Rechtsanwalt Heinrich Meyer-Gotz

aus Dresden skizziert die Folgen:
»Samtliche Miet- und Leasingvertrige
sind dann fillig und gehen auf die le-
benden Partner tiber.” Jeder Arzt haf-
tet dann mit seinem Privatvermoégen
personlich und unmittelbar.

Klausel zum Tod hilfreich

In einem anderen Beispiel schligt die
Witwe eines Arztes das Erbe aus.
Denn ihr Mann hatte kurz vor seinem
Unfalltod seinen Mietvertrag um
zehn Jahre verldngert. 3000 Euro
Praxismiete monatlich sind in Summe
360000 Euro. Das war der Frau zu
viel und stand wohl in keinem Ver-
hiltnis zum Erbe. Eine Klausel zum
Tod wire hier hilfreich gewesen, er-
klart Meyer-Gotz.

Ubrigens muss die Notfallakte
nicht zwingend in Papier vorliegen.
Das Zentralregister der Bundesnotar-
kammer speichert diese auch digital.
Dort kénnen Arzte entweder iiber ei-
nen Notar oder direkt beglaubigte Ko-
pien hinterlegen lassen. Fiir rund 40
Euro kann jeder dort Dokumente
speichern und erhélt einen Ausweis
mit Telefonnummer fiir Notfille.

SEMINAR

Personal richtig
auswahlen und
motivieren

HALTERN AM SEE. Wichtige Basis,
um als Arzt einen guten Job machen
zu konnen, ist das Praxisteam. Wie
es Praxisinhabern gelingen kann,
ein erfolgreiches Team zusammen-
zustellen und weiterzuentwickeln,
will Praxisberater Werner Lamers
in einem Seminar am 31 August in
Haltern am See vermitteln.

Das Seminar, das sich an Arzte
aller Fachrichtungen richte, soll
dem Veranstalter zufolge moglichst
praxisnah aufgebaut sein und eine
Vielzahl von Anregungen und
Tipps mit auf den Weg geben. Kon-
kret werde etwa gezeigt, wie eine
Stellenbeschreibung beziehungs-
weise  Arbeitsplatzbeschreibung
richtig aufgesetzt wird. Auflerdem
werden wichtige Methoden der
Mitarbeiterfithrung und Motivati-
onstechniken gezeigt.

Die Teilnahmegebiihr betrigt
190 Euro. Das Seminar findet im
Hotel Seehof Haltern statt. (mh)

Anmelden kénnen sich Arzte unter
info@medmarketing.de

TERMIN

Praxisiibergabe
erfolgreich
abwickeln

BERLIN. Wer seine Praxis abgeben
mochte, muss nicht nur auf die rich-
tige Wahl des Bewerbers achten,
sondern auch drohenden Solperfal-
len, wie zum Beispiel im Steuer-
recht, ausweichen. Wie das geht, soll
eine Veranstaltung der Privatérztli-
chen Verrechnungsstelle am 14.
September in Berlin zeigen. Das Se-
minar richtet sich laut Veranstalter
nicht nur an Arzte, die ihre Praxis
abgeben wollen, sondern auch an
solche, die eine Praxis iiberneh-
men. Daher steht mehr als die er-
folgreiche Suche nach Bewerbern
tiber Praxisborsen, oder die ange-
messene Praxisbewertung auf dem
Programm. Einsteiger sollen auch
Tipps und Kniffe zur Privatabrech-
nung erhalten. Die Teilnahme kos-
tet 55 Euro. (mh)

Weitere Infos und Anmeldung unter
tinyurl.com/zmhpg25

Online-Anwendungen bei Patienten hoch im Kurs

Die wachsenden Vorlieben
von Patienten, Gesundheits-
dienstleistungen online in
Anspruch zu nehmen, sind
vielfaltig in Umfragen be-
legt. Das Angebot der Arzte
halt damit derzeit aber noch
nicht Schritt, wie eine
aktuelle Umfrage andeutet.

NEU-ISENBURG. Niedergelassene Arz-
te, die Services wie Terminbuchung
online oder auch Videosprechstunden
anbieten, konnen bei ihren Patienten
punkten und sich auch von den meis-
ten Wettbewerbern absetzen. Das hat

der Befragten aus der Umfrage
von TNS Infratest kénnen es sich
vorstellen Arzttermine online zu
vereinbaren. Tatsachlich tun das al-
lerdings erst sieben Prozent.

eine aktuelle Umfrage von TNS
Infratest im Auftrag der Deutschen
Bank und der Initiative ,,Deutschland
- Land der Ideen® unter 1002 Bundes-
biirgern im Alter iiber 14 Jahren
ergeben.

Laut Umfrage konnte sich jeder
Vierte vorstellen, bei einem Inter-
net-Arzt eine zweite Meinung einzu-
holen. In der Realitit nutzen bisher
jedoch nur zwei Prozent der Befrag-
ten diese Moglichkeit. Und erst ein
Prozent habe bisher personliche
Gesundheitsdaten wie den Blutdruck
erhoben und digital an den Arzt tiber-
mittelt - 46 Prozent wiren jedoch
dazu bereit. Ein weiterer Punkt: Arzt-
termine vereinbaren demnach bisher
nur sieben Prozent im Netz, aber
47 Prozent konnen es sich vorstellen.

Ob der Unterschied zwischen
‘Wunsch und Wirklichkeit fiir die Um-
frageteilnehmer immer am fehlenden
Angebot liegt oder an anderen Fakto-
ren, geht aus der Umfrage nicht her-
vor. Zumindest bei der Online-
Terminvereinbarung hatten bereits
frithere Umfragen gezeigt, dass ein
hoher Anteil der Patienten auf der-
artige Angebote wartet und dass diese
Angebote, wenn es sie gibt, auch gut
ankommen.

,Der Markt fir E-Health-Angebote
wichst in bestimmten Segmenten
stark, etwa fiir Fitness-Apps“, kom-
mentiert Guido Ketschau vom i3-Life
Sciences Cluster Nordwest die Ergeb-
nisse der Umfrage. Dabei handelt es
sich um ein Netzwerk aus Unterneh-
men und Forschungseinrichtungen,

das Dienstleistungen im Bereich Dia-
gnostik sowie Analytik entwickelt. Das
Unternehmen ist beim Wettbewerb
,Land der Ideen“ vor kurzem als ,,Aus-
gezeichneter Ort“ pramiert worden.

Grof3es Potenzial fiir elektronische
Gesundheitshelfer sieht Ketschau im
Bereich Privention und Vorsorge. An-
gebote wie Online-Sprechstunden
seien zudem gut geeignet, um chro-
nisch Kranke oder Menschen mit Mo-
bilitatseinschrinkungen medizinisch
zu betreuen.

Auch wenn bislang keine Leistun-
gen fiir eine telemedizinische Be-
treuung in den EBM aufgenommen
worden sind, konnen innovative Arzte
sich hier doch ein Feld auftun, um
sich im Wettbewerb mit Kollegen zu
positionieren. (ger)



